
Sparren met een Expert: 
Direct antwoord op je sales & 
marketing vragen
Loop je vast met je sales of marketing? Heb je een specifieke vraag over de 
lancering van een nieuw product, het vinden van klanten of het opschalen van 
je bedrijf? Sparren met een Expert van Salewise biedt de oplossing, versterkt 
door onze diepgaande expertise en sociale betrokkenheid!

Boek een sparringsessie met één van onze ervaren sales en marketing 
experts en krijg direct antwoord op al je vragen. Onze aanpak combineert 
praktische adviezen met de kracht van Salewise om jouw commerciële 
uitdagingen te overwinnen.



Wat levert het je op?

1 Direct inzicht
Krijg heldere en concrete 
antwoorden op je vragen. 
Onze experts gaan direct tot 
de kern van je uitdaging en 
bieden oplossingen die 
specifiek zijn voor jouw 
situatie.

2 Nieuwe perspectieven
Ontdek nieuwe invalshoeken 
en oplossingen die je zelf 
misschien niet had bedacht. 
Soms is een frisse blik van 
buitenaf precies wat je nodig 
hebt om doorbraken te 
realiseren.

3 Praktische tips
Ga aan de slag met direct toepasbare adviezen. We zorgen ervoor dat 
je na de sessie concrete stappen kunt zetten om je sales en marketing 
te verbeteren.



Meer voordelen van onze sparringsessies

Tijdsbesparing
Vind snel de oplossing die je zoekt, 
zonder eindeloos zelf te hoeven 
zoeken. Onze experts helpen je om 
direct tot de kern te komen en efficiënt 
oplossingen te vinden.

Toegang tot diepgaande 
Expertise
Door de lange ervaring van onze 
consultants bij grote bedrijven, is de 
gegeven expertise van top niveau. 
Profiteer van kennis die is opgedaan in 
diverse sectoren en bij 
toonaangevende organisaties.

Concrete tools
Wij leveren concrete tools die gebruikt 
kunnen worden in de praktijk. Deze 
hulpmiddelen stellen je in staat om het 
geleerde direct toe te passen in je 
dagelijkse werkzaamheden.



Waarom kiezen voor Salewise?

Diepgaande Expertise

Onze consultants beschikken over jarenlange ervaring in de 
commerciële wereld, zowel nationaal als internationaal bij 
enkele van de grootste bedrijven op aarde. We maken gebruik 
van de nieuwste inzichten en technieken om u te helpen uw 
bedrijfsdoelstellingen te overtreffen.

Praktische Adviezen

Wij leveren concrete adviezen en tools die u direct kunt 
toepassen en die uw bedrijf klaarmaken voor de toekomst. We 
zijn altijd gericht op lange termijn oplossingen die duurzame 
resultaten opleveren.



Onze unieke aanpak

Maatwerk
Wij begrijpen dat elk bedrijf uniek is, 
daarom bieden we op maat gemaakte 
oplossingen, ongeacht bedrijfsgrootte. 
Onze aanpak wordt volledig afgestemd op 
jouw specifieke situatie en behoeften.

Sociaal Bewogen
Wij zijn een sociale onderneming en 
geloven in het delen van onze kennis en 
expertise. We moedigen iedereen aan om 
contact op te nemen ongeacht in welke 
fase je bedrijf zich bevindt en wat je 
budget is.

Samen succesvol
We geloven in een samenwerkingsgerichte 
aanpak waarbij we samen met jou werken 
aan het bereiken van je doelen. Samen 
komen we er wel uit!



Voor welke vragen kun je 
terecht?

1 Productlancering
Hoe lanceer ik succesvol mijn nieuwe product? Krijg advies over 
marktintroductie, positionering en het creëren van de juiste 
boodschap voor je doelgroep.

2 Klantacquisitie
Hoe vind ik meer klanten voor mijn bedrijf? Ontdek effectieve 
strategieën om je klantenbestand uit te breiden en nieuwe 
markten aan te boren.

3 Schaalbaarheid
Hoe kan ik mijn bedrijf schaalbaarder maken? Leer hoe je je 
processen kunt optimaliseren om groei mogelijk te maken 
zonder evenredige toename van kosten en inspanning.



Meer commerciële 
vraagstukken

1

Salesproces optimalisatie
Hoe kan ik mijn salesproces optimaliseren? Ontdek hoe je je 
verkooptraject kunt stroomlijnen en efficiënter kunt maken om 
meer deals te sluiten in minder tijd.

2

Effectieve marketingcampagnes
Hoe zet ik effectieve marketingcampagnes op? Krijg inzicht in 
het ontwikkelen van campagnes die resoneren met je 
doelgroep en meetbare resultaten opleveren.

3

Cross-selling en upselling
Hoe kan ik succesvol cross-selling en upselling 
implementeren? Leer strategieën om meer waarde te halen uit 
je bestaande klantrelaties.

4

Digitale transformatie
Hoe pas ik mijn sales- en marketingstrategie aan in een steeds 
digitalere wereld? Krijg advies over het benutten van digitale 
kanalen en technologieën.



Het verloop van een 
sparringsessie

Intake
We beginnen met het in kaart brengen van je specifieke vraag of 
uitdaging. Wat wil je bereiken? Waar loop je tegenaan? Dit helpt ons om 
de sessie zo effectief mogelijk te maken.

Analyse
Onze expert analyseert je situatie en brengt zijn of haar expertise in 
om je vraagstuk vanuit verschillende perspectieven te bekijken.

Oplossingen
Samen verkennen we mogelijke oplossingsrichtingen en bepalen 
we welke aanpak het beste past bij jouw specifieke situatie en 
doelstellingen.

Actieplan
Je gaat weg met concrete actiepunten en tools die je direct 
kunt implementeren om je sales en marketing te verbeteren.



Voor wie is Sparren met een Expert?

1 2

34

Startende ondernemers
Die hun sales- en marketingstrategie willen 

vormgeven en een solide basis willen 
leggen voor groei.

Gevestigde bedrijven
Die hun bestaande processen willen 
optimaliseren of nieuwe markten willen 
aanboren.

Marketing professionals
Die specifieke uitdagingen hebben of 
nieuwe inzichten willen opdoen om hun 
campagnes effectiever te maken.

Sales managers
Die hun team beter willen laten presteren 

en hun salesprocessen willen stroomlijnen.



Boek vandaag nog je 
sparringsessie!

1
Sessie

Is vaak al voldoende om je verder te 
helpen met je specifieke vraag.

100%
Tevredenheid

We streven naar volledige 
tevredenheid en praktische 

oplossingen.

>
Mogelijkheden

De toepassingsmogelijkheden van 
ons advies zijn eindeloos.

Wacht niet langer en ervaar de Salewise-meerwaarde! Onze experts staan 
klaar om je te helpen met al je sales- en marketingvragen, ongeacht de fase 
waarin je bedrijf zich bevindt of wat je budget is.


